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EMPRENDEDOR
GROWTH
MODEL ™

NOMBRE:

Resumen ejecutivo

Target
¢Quién es tu cliente? ¢Para quién esta
disefiado tu producto o servicio?

Canales de venta y distribucion
¢(Ddénde lo vas a vender?

Equipo
¢Cual es el equipo? ;Quién necesitas
que no tienes hoy?

Problema
¢Cual es el problema en el mercado?

Concepto de venta / Propuesta

unica de valor
¢Qué vas a comunicar?

Competencia
+Qué soluciones ya existen? Enfasis en
diferenciadores

Derechos reservados de EGM™ - Emprendedor Growth Model

Producto o servicio
¢Cual es la solucion?

Plan de mercadeo y ventas
¢Cual es el plan?

Proyeccion de ventas
Proyeccion de ventas ano 1, 2, 3

Punto diferenciador
¢Por qué tu producto o servicio es
unico?

Financieros
¢Precio? Ventas - ;Costo? COGS -
¢{Margen?
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